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Concours Plan d’affaires

Plan d’affaires – Guide à remplir par les entrepreneurs
Objectif : réfléchir, structurer et documenter ton projet pour le faire évoluer, convaincre et réussir !
Fonctionnement : ceci est un gabarit et guide. Une fois une section complétée, vous pouvez supprimez les instructions et ne gardez que vos informations. Ne supprimez pas les titres de section! Bonus : une page de présentation et un design aux couleurs de l’entreprise avec logo.
Présentation du projet
Nom de l’entreprise : 

Modèle d’affaires
Ici il faut résumer l’ensemble du projet, tout en donnant envie au lecteur de la suite. Vous devez inclure l’essentiel de ces éléments :
· Comment l’entreprise répond à un besoin…
· de la clientèle cible…
· grâce à produit ou service unique…
· distribué ou mis en vente par le biais de canaux et…
· à l’aide de ces stratégies, ressources et activités-clés…
· en considérant une structure de coûts et de revenus qui assurent d’être profitable!
Mission – Vision – Valeurs
Mission : Pourquoi l'entreprise existe-t-elle ?
Vision : Où voulez-vous que le projet en soit dans 6 mois ?	
Valeurs : 3 à 5 mots qui guident vos décisions et votre attitude	
Exemples de valeurs : entraide – innovation – respect – écologie – qualité
Notre mission : 
Notre vision : 
Nos valeurs : 


Membres de l’équipe et rôles :
	Prénom Nom
	Rôle dans le projet

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	



L’étude de marché
Clientèle cible
Décrivez bien à qui vous vous adressez : Plus vous êtes précis, plus la stratégie sera efficace.
· Tranche d’âge (si pertinent) :
· Sexe (si pertinent) :
· Intérêts / habitudes : 
· Dans quel endroit se trouvent-ils ? 
· Comment prennent-ils leurs décisions d’achat ? 

Analyse de la concurrence 
Qui offre quelque chose de semblable ? Qu’est-ce qui vous rend différents ou meilleurs ?
	Concurrent
	Ce qu’il offre
	Ce qui vous distingue

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Avantage concurrentiel
Résumez ce que vous offrez de plus, de mieux ou de différent que les autres.
........................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
Stratégie de commercialisation
Structure de prix – Combien allez-vous vendre le produit ? Donnerez-vous des rabais? Comment avez-vous établi ces prix? Se baser sur vos calculs du seuil de rentabilité et votre analyse du marché.

Comment allez-vous faire connaître votre projet ?
Réseaux sociaux ? Affiches ? Kiosques ? Publicité en ligne ? Ambassadeurs ?
 
Où et comment allez-vous vendre ?
En ligne, dans une école, un marché, par commande, porte-à-porte , partenaires ?
 
Plan de production / opération
Comment allez-vous fabriquer le produit ou livrer le service ?
· Étapes principales et leur durée :
1.  
2. 
3. 
4. 
· Ressources nécessaires :
Ressources humaines : 
📦 Matériel : 
🛠️ Outils / machines / équipement : 
👥 Aide / partenaires : 
Actions et approches en matière de responsabilité sociale et environnementale 
Inscrivez ici brièvement comment vous pensez que l’établissement de votre entreprise affectera de façon positive votre communauté. Ensuite, ajoutez tout élément expliquant comment votre entreprise fera pour réduire les potentielles retombées sociales, environnementales et économiques négatives.

Prévisions financières
Vous pouvez personnaliser ces tableaux pour représenter les éléments propres à VOTRE entreprise et ajouter les détails nécessaires pour justifier les coûts et revenus.
💸 Coûts de démarrage (à payer avant de vendre)
	Dépense
	Coût estimé

	Matériel / stock initial
	

	Emballages / impression
	

	Outils ou équipement
	

	Permis ou licences
	

	Communication / marketing
	

	Autre
	

	Total
	$________


💵 Coûts de production (par produit ou service)
	Dépense
	Coût unitaire

	Ingrédients / matières
	

	Emballage
	

	Temps / main-d'œuvre
	

	Autre
	

	Coût total / unité
	$________


💰 Prévisions financières - Revenus et profits
· Prix de vente par unité : $ ________
· Nombre de ventes prévues : ________ unités
· Revenus prévus : $ ________
· Profit estimé = Revenus - Coûts : $ ________

Objectifs et suivi
Objectifs à court terme (1-3 mois)
1. ........................................................................
2. ........................................................................
3. ........................................................................
Défis prévus et solutions possibles
(Ex : dans la production, accès à la clientèle, recherche de financement)
	Défi
	Solution ou plan B
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